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Bruissel forciert Honorarb eratung

Verbraucherschiitzer sehen Méngel bei der gesetzlichen Regelung in Deutschland. Nun bekommen sie Riickenwind aus der EU.

Anke Rezmer
Frankfurt

ie ist in aller Munde, die Fi-
nanzberatung gegen Honorar.
Seit dem 1. August, seit das Ho-
noraranlageberatungsgesetz in
Kraft getreten ist, diskutieren
Finanzexperten und Verbraucherschiit-
zer noch intensiver tiber die richtige Art
der Entlohnung fiir die Beratung {iber
Finanzprodukte. Damit hat die Bundes-
regierung das Thema zumindest in die
Offentlichkeit gebracht. Doch das eigent-
liche Ziel der Politiker, mit dem Gesetz
diese Art der Beratung zu etablieren,
steht noch aus. Wihrend es hierzulande
Kritik am Gesetz hagelt, konnte Unter-
stiitzung von der EU kommen.

Das neue Gesetz ,,ist ein erster Schritt,
die Honorarberatung als Alternative zur
durch Provisionen finanzierten Bera-
tung zu etablieren®, sagte der Staatsse-
kretdr im Bundesverbraucherministeri-
um Gerd Billen vollmundig im Sommer.
Das Ziel, neutrale Anlageberatung — also
Beratung unabhingig vom Verkauf von
Produkten, direkt bezahlt vom Anleger—
neben der bisher iiblichen Beratung ge-
gen Provision aus dem Verkaufvon Pro-
dukten zu férdern, scheint noch ein wei-
ter Weg. Immer wieder monieren Ver-
braucherschiitzer, dass Anleger zu
Produkten iiberredet werden, die nicht
zu ihnen passen, aber dem Provisions-
berater gutes Einkommen verschaffen.

Verbraucherschiitzer loben zwar den
Ansatz, dieser bisher iiblichen Entloh-
nung etwas entgegenzusetzen, finden
aber Méngel im Gesetz: ,,Die Idee war
gut, sie wurde aber sehr unzureichend
umgesetzt*, bringt Eckhard Benner, Ex-
perte fiir Verbraucherpolitik der Ver-
braucherzentrale Baden-Wiirttemberg,
es auf den Punkt. Das Gesetz regelt nur
die Beratung iiber Wertpapiere und an-
dere Anlagen. Versicherungen, Bau-
spar-, Sparvertrige und Finanzierungen
sind ausgenommen. ,,Mit dieser Ein-
schrankung kann Honorarberatung
nicht funktionieren, weil so eine am Be-
darf der Verbraucher orientierte Bera-
tung ausgeschlossen ist“, so Benner.

Silke Haars Kommunikation 2014

Ein weiterer Aspekt ist fiir Experten
zentral: Das Gesetz definiert den Begriff
eines Honorarberaters konkreter. So re-
gelt es, wer sich ,,Honoraranlagebera-
ter nennen darf, wer ,,Honorar-Finanz-
anlagenberater®. Ersterer wird relativ
streng durch die Finanzaufsicht Bafin
{iberwacht, er muss hohe Qualititsan-
forderungen erfiillen. Der ,,Honorar-Fi-
nanzanlagenberater“ dagegen wird von
Handelskammern iiberwacht, die An-
forderungen an ihn sind geringer. Dieser
darf allerdings nur iiber Fonds beraten,
der ,Honoraranlageberater“ dagegen
auch iiber Aktien, Anleihen, Zertifikate.
Finanzbranche und Verbraucherschiit-
zer kritisieren nun einhellig, dass diese
Zweiteilung fiir den Anleger verwirrend
ist und fordern eine einheitliche Auf-
sicht durch die Bafin. ,,Finanzberatung
auf Honorarbasis ist laufend, einheitlich
und zentral organisiert zu iiberwa-

chen®, sagt Benner. Geeignete Behorde
ist fiir ihn wie auch fiir die Bankbranche
die Bafin. Bisher werden Bankberater
und mehrere Hundert freie Berater von
der Bafin {iberwacht, andere Tausende
freie Berater dagegen von der Gewerbe-
aufsicht und den Handelskammern.

Kritisiert wird in der Branche zudem,
dass noch nicht klar ist, ob der Begriff
~Honorarberater geschiitzt wird. Wenn
jeder aber mit dieser Marke werben
kann, wird es noch schwerer fiir Anleger,
den Beraterwald zu durchblicken: Die
streng von der Bafin beaufsichtigten
,Honoraranlageberater* kénnen sich in
ihrem Marketing schwer von den ande-
ren abheben. Kein Wunder also, dass die
Resonanz auf das Gesetz bisher {iber-
schaubar ist: Die Bafin nennt bereits
neun Firmen, die sich als ,,Honoraranla-
geberater* registriert haben, darunter

Cortal Consors in
Luxemburg: Auch
Direktbanken
setzen auf die
Honorarberatung.
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Eckhard Benner,
Experte fur Verbraucherpolitik
der Verbraucherzentrale Baden-Wirttemberg

mit der Quirin Bank und Cortal Consors
zwei Direktbanken. Zahlen zum ,,Hono-
rar-Finanzanlagenberater gibt es kaum.
Der Verbund der Honorarberater erwar-
tet wenige Hundert Registrierungen.

Filialbanken halten sich derweil zu-
riick. Sie betonen, dass die meisten An-
leger nicht bereit seien, fiir Beratung di-
rekt zu bezahlen und wollen Honorar-
beratung allenfalls priifen. Das neue
Gesetzverlangt, dass Geldhduser Hono-
rar- und Provisionsberatung iiber ge-
trennte Abteilungen anbieten.

Schwung konnte allerdings aus Briis-
sel zu dem Thema kommen. Dort disku-
tiert man schon ldnger ein EU-weites
Verbot der Provisionsberatung. Die EU-
Politiker haben mit ihrer Finanzmarkt-
richtlinie Mifid I aber sowohl ein Provi-
sions- als auch ein Honorarmodell er-
laubt. Nun drdngt die europdische
Wertpapieraufsicht Esma wohl doch
wieder zu einer Verscharfung.

Die Aufsicht, betraut mit der Konkreti-
sierung der Richtlinie, findet Provisions-
einnahmen diirften nicht der Aufrechter-
haltung des normalen Geschiftsbetriebs
dienen. Banken laufen Sturm dagegen,
héngen sie meist doch ab von Provisio-
nen. ,Die Esma-Linie wird sich in
Deutschland auf Sicht durchsetzen®,
meint Philipp Mertens, Partner bei der
Kanzlei BMS Rechtsanwilte in Diissel-
dorf. Vorbilder gibt es in der EU bereits:
In Grofibritannien und den Niederlanden
ist Provisionsberatung seit 2013 verboten.



